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WIE HAT SICH
UNTERNEHMEN

SCHAFTSMODELL KUNSTLICHE
GESCHAFTSM HOMEOFFICE DIGITALISIERUNG  INTELLIGENZ
PRODUKTE & ARBEITSZEITEN
FACHKRAFTE SOCIAL MEDIA
EMPLOYER BRANDING




»Die Zukunft ist
genauso wichtig
wie das
Tagesgeschdft!«

Wi Ch ti g er

1. Beef Lasagne von Colgate




»Was konnen wir
als Ndchstes tun?«

Was
als Nachstes

3 ARTEN DER




3 ARTEN per

3 ARTEN per

PRODUKT-

INNOVATION

DEUTSCHE

1860: TELEFON (PHILIPP REIS)

1930: FERNSEHEN (MANFRED VO

1934: MAGNETSCHWEBEBAHN (|

1941: CoMPUTER (KONRAD Zus,

1969: CHIPKARTE (DETHLOFF & 6.

1982: MP3-FORMAT (FRAUNHOFER). 5/ cc 1559




Bekannte internationale Medien
bezeichneten ihn als Vater
fortgeschrittener KI*, ,Papa”
berlihmter KI-Produkte, ,Vater der
modernen KI* und ,Paten der KI".

Jiirgen Schmidhuber

i)(0)

2020: STREETSCOOTER (RWTH AACHEN)

SINcg 186°




2020: STREETSCOOTER (RWTH AACHEN)

FEHLER

1. ZUVIEL KONZERN
2. ZULANGE GEZOGERT
3. ZUVIEL GEWOLLT
4. ZUWENIG STRATEGIE

POSITIVE BILANZEN
HEUTE
VERSUS

ZUKUNFT
VON UNTERNEHMEN
& BRANCHEN

Uber erstmals mit operativem Gewinn
N.082023 930 Litw




STATT
SPARKASSEN-
MENTALITAT

VERRUCKTE
IDEEN

STATT

»Eine Idee ohne ein
Geschdftsmodell ist ein
Elfmeter fiir die
Konkurrenz!«




Elfmeter fiir die
Konkurrenz!

3 ARTEN per

PRODUKT-
INNOVATIONEN

GESCHAFTSMODELL-
INNOVATIONEN

GESCHAFTSMODELL- P
INNOVATIONEN |~

PRODUKT-
INNOVATIONEN




POTENZIAL

hoch

INNOVATIONEN GESCHAFTSMODELL-
INNOVATIONEN

® UMSETZBARKEIT

komplex & langwierig schnell & einfach

niedrig

»S0 zeigt eine Studie von BC(G,
dass Geschdftsmodellinnovatoren
liber einen Zeitraum von fiinf
Jahren im Durchschnitt um sechs
Prozent profitabler als reine
Produkt- oder
Prozessinnovatoren sind«

Geschdftsmodellinnovatoren

sechs

Prozent profitabler




ABERWIE?




ORIGAMI

wWOork an

enamored o Forest cuckoo
locks, and he became a sensation
n the ami world when he
successfully folded one after three
months of design and six hours of
actual folding

Robert J. Lang

OlE)




DAS

GEHEIMNIS

,Mach Dein Problem
Zu einem Problem, das

schon jemand gelost
hat!”

einem Problem, das
jemand gelost
hat!




Reverse Engineering (englisch, bedeutet: umgekehrt entwickeln,
rekonstruieren, Kirzel: RE; auch Nachkonstruktion) bezeichnet den
Vorgang, aus einem bestehenden fertigen System oder einem meistens
industriell gefertigten Produkt durch Untersuchung der Strukturen,
Zustande und Verhaltensweisen die Konstruktionselemente zu extrahieren.
Aus dem fertigen Objekt wird somit wieder ein Plan erstellt.

Reverse Engineering WAKIPEDIA

@®O Erstellt mit der Wikipedia-App

»Jede gute Idee
beginnt mit einer
guten Frage!«




J [ Idee
beginnt mit einer
Frage!

Warum dauert ein Boxenstopp in der »Formel 1« @
nur wenige Sekunden, eine Reparatur in der
Werkstatt aber Stunden?

Wo konnen wir schneller werden?
Wie schaffen wir das?

PRO/TRANSFORM

BAFP vig Gally Irrames e

KRANKENHAUS +




Wie wiirde IKEA unser Produkt

- gestalten? D=510))

- prasentieren? /UL E0TE)

- verpacken? JUFFERRAUNFREYNDL
- benennen? =125 AGSANIE MANMEZN

PROI'YRANSFORM

»Porsche« bietet Kunden seine Expertise in Form
von »Porsche-Consulting« als Beratung an.

Wem bieten wir unser Know-how
als Dienstleistung an?

PRO"TRANSFORM

< v » G .
, " = -
'1‘ = ]

SICHERHEITSCHECK
IM




Wie konnen wir unser Know-how
lizenzieren?

Wer wiirde fiir die Nutzung
unseres Know-how bezahlen?
Wer wiirde davon profitieren?

PROTRANSFORM

LEGO SERIOUS

PFLANZENSAMEN =

SCHUH +




AKKUSCHRAUBER +
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SCIENCE
GESCHICHTE MUSEUM FICTION HACKATHONS

SPORT

REVERSE
INNOVATION
CROWD-

FUNDING STARTUPS

WISSEN-
SCHAFT RAUMFAHRT PATENTE

»Irgendwer hat
irgendwo, irgendwann

schon unser Problem
gelost!«

Irgendwer hat

schon unser Problem
gelost!




VORSTELLUNGS-
RUNDE

Mal angenommen, wir wdren:

AUTOWERKSTATT
RESTAURANT
BACKER




ABLAUF

- KEINE IDEE? DANN KARTE TAUSCHEN
- 11DEE PRO HAFTNOTIZ
- FRAGE VORLESEN

- IDEEN PRASENTIEREN
- HAFTNOTIZEN AN WAND KLEBEN

UMSETZBARE IDEEN
KONKRETE VORSCHLAGE
NUTZLICHE
HANDLUNGSEMPFEHLUNGEN
TRANSFER VON BEST-PRACTICES




=

ADJEKTIVE

SCHLAGWORTE

GLUCKSKEKS-WEISHEITEN

yQuantitat
vor

HABEN wgff“ DAFUR
JA, ABER... WIRSCHON  ,nsERbkunpen  SINDWIRZU
NICHT! KLEIN.

PROBIERT!
K¥OSNIERT
ERER
E NICHT.
IT
:IirENEN
ICHTS.

ZEITVERSCH
WENDUNG!

,

DAFURIST
DER MARKT
NOCH NICHT

BEREIT.

WIR SIND
NICHT
GOOGLE.

DAS
GIBT’S DOCH
SCHON.

DAS IST ZU
EINFACH.




CINEACH
AUSFROBIEREN

BLEIBEN
SIE

www.protransform.org A
www.stephanmallmann.com MALLMANN
E-Mail: stephan.mallmann@protransform.org
https://de.linkedin.com/in/stephan-mallmann-protransform

ICH FREUE MICH UBER

UND - ABER NUR

IN DIESER REIHENFOLGE ®

MALLMANN
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